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AVA ESTRATEGIA DA CONTRATAGAO
PJER {is.230

1- Natureza do Objeto
1.1- Bens que compdem a solugao
1 (um) Sistema de armazenamento de dados (storage) e conjunto de softwares de
monitoramento e gerenciamento da solucao;
2 (dois) comutadores de rede SAN (switch)
1.2- Servigos que compdes a solucao
Servico de Instalagao e configuracao
Servico de migragao de dados
Treinamento nas tecnologias adquiridas
Servico de assisténcia técnica com Acordo de Nivel de Servico
2- Parcelamento do Objeto
O parcelamento do objeto, neste caso, é inviavel ja que nao se justifica tecnica e
economicamente.
De acordo com o artigo 29, inciso X da Instrucao Normativa n? 4/2014 da SLTI/MPOG, uma
solucao de Tecnologia da Informacdo € conjunto de bens e/ou servicos de Tecnologia da
Informacao e automagao que se integram para o alcance dos resultados pretendidos com a
contratacgao.
Em sintese, a solucao de Tl contratada é composta de servicos integrados e correlatos, que
visam manter em funcionamento a infraestrutura de Tl do TJR].
Todos os componentes de hardware e software, apesar de, na maioria dos casos, serem
produzidos por fabricantes independentes, sao customizados pelo fabricante da solucao e
comercializados como um produto Unico. E inviavel para o PJER] comprar as partes, como
discos e memdria, isoladamente, e montar a solucao, alem de ser mais caro, pois 0s
fabricantes conseguem economia em escala com a compra de grande quantidade de
componentes.
Os servicos que compdem a solugao sao totalmente dependentes da marca e modelo dos
equipamentos fornecidos. Seria necessario aguardar a finalizacao do processo de aquisicao
de equipamentos e s6 entao contratar os servicos, o que & inaceitavel no aspecto técnico
além de gerar prejuizos econdmicos pois 0s equipamentos recém adquiridos ficariam
parados até o fim do processo licitatdrio para aquisicao dos servigos.
Ainda no aspecto técnico, o parcelamento do objeto poderia causar conflitos de interesse
entre as empresas prestadoras de servigo, resultando em perda ou indefinicoes acerca da
garantia dos equipamentos e consequentemente prejuizos para o TJER].
Além disso, existe uma clara perda de economia em escala, pois com apenas uma empresa
fornecendo os equipamentos e 0s servicos, esta pode otimizar o planejamento, a execucao
e a utilizacdo de recursos humanos e materiais.
Também nao ha que se falar em diminuicdo de competitividade, ja que as empresas que
fornecem os equipamentos sdo as mesmas que prestam os servigos pretendidos.
3- Adjudicacao do objeto
A adjudicacao devera ser por preco global, considerando a inviabilidade do parcelamento do
objeto.
4- Modalidade e tipo de licitagao
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Considerando que o TJER| planeja a implantagdo de um datacenter de contingéncia até
janeiro de 2017, o idea! seria realizar pregdo para Registro de Pregos de 2 storages e 4
switches, além dos softwares e servi¢os de instalagdo, migragéo, treinamento, replicagao e
assisténcia técnica. Assim, de imediato seriam adquiridos 1 storage e 2 switches e o0s
softwares e servicos de instalacio, treinamento e assisténcia técnica para este copjunto de
equipamentos. Com a implantagdo do datacenter de contingéncia, serfam adquiridos os
demais equipamentos, softwares e servigos. O Registro de Pregos resuitaria em uma
economia de escala, além de facilitar a implantagdo do novo datacenter.

Porém, conforme informado pelo Departamento de Licitacées do PJER] (DELFA), nosso
sistema ndo permite o registro de pregos de servigos, o que inviabiliza este procedimento.

Restam, portanto, duas opgdes:

1- Contratar 1 sistema (storage, 2 switches, softwares e servi¢os de instalagdo, migracao,
treinamento, assisténcia técnica) e realizar novo processo licitatdério para adquirir o
segundo sistema (storage, 2 switches, servigo de instalagdo, replicac@o e assisténcia
técnica), idéntico ao primeire, quando o datacenter de contingéncia estiver concluido.

2- Contratar os 2 sistemas (2 storages, 4 switches, softwares e servigos de instalag&o,
migragdo, treinamento, assisténcia técnica e replicagdo) e parcelar a entrega e o
pagamento do segundo sistema, o gue sé seria feito quando o novo datacenter estiver
pronto.

A segunda opcdo mostra-se invidvel, apesar de, teoricamente, permitir economia de escala.
N30 existe uma data exata para impiantacdo do novo datacenter, e ndo seria possfvel
determinar o prazo de entrega do segundo conjunto de equipamentos.

Portanto, a licitac3o deverd ser feita por pregdo para aquisicac de um conjunto
equipamentos,

Classificacdo orcamentaria

Fonte: 10 — Recursos préprios do PJER]

Programa: 0361.02.061.0141.1648 - Aperfeicoarmento e sustentagdo da Tecnologia da
informacgao

Fonte dos recursos
Fundo especial — A¢do prevista no PAG n® 1648080-3-10 e 1648076-4-10

Vigéncia do Contrato

O contrato terd duragado de 36 meses, contados a partir da emissao do memaorando de inicio.
Garantia dos equipamentos: 36 meses

Garantia dos Softwares: 36 meses

Servigo de Assisténcia Técnica com SLA: 36 meses,

Equipe e Apoio & contratagao
Equipe de contratacdo estabelecida pela portaria DGLOG 121/14:
Paulo Cesar Soares do Valle Jr 10/24103 - Integrante Demandante
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Rogério Yutaka Fujimoto 1019494 - Integrante Técnico
Ana Cristina de Souza Ignacio 01/16798 - Integrante Administrativo

9- Equipe de gestdo da contratagdo
A ser definida, através de portaria, apos a licitagao.

EQUIPE DE PLANEJAMENTO DA CONTRATACAO

Integrante Técnico LM / O/ {‘] L’j L}

/)(/ T/Nome e matricula

Integrante Demandante /y/\/ / M / %/Z//@

Nome e tricula
Bu!docm :{l;?'

Rio de Janeiro, 15 de fevereiro de 2016.
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